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ANÁLISIS RAZONADO  

  

ESTADOS FINANCIEROS IFRS AL 31 DE MARZO DE 2018 

 

 

Con el propósito de realizar un análisis de los estados financieros, preparados de acuerdo a 

las Normas Internacionales de Información Financiera al 31 de marzo de 2018 y 31 de 

diciembre de 2017, respectivamente, a continuación se presenta un resumen de los 

principales indicadores que permiten obtener una visión resumida de Empresa Portuaria 

Iquique.  

 

 

I. Variaciones de Estado de Situación Financiera 

 

Marzo Diciembre

2018 2017 M$ %

M$ M$

Activos Corrientes 18.543.412     7.572.508   10.970.904 144,9%

Activos No Corrientes 88.790.030     89.533.079 (743.049) -0,8%

Total Activos 107.333.442   97.105.587  10.227.855 10,5%

Pasivos Corrientes 10.115.199     3.890.415   6.224.784 160,0%

Pasivos No Corrientes 32.445.656     32.883.792 (438.136) -1,3%

Total Pasivos 42.560.855     36.774.207  5.786.648 15,7%

Patrimonio (neto) 64.772.587     60.331.380 4.441.207 7,4%

Total Pasivo y Patrimonio 107.333.442   97.105.587  10.227.855 10,5%

Marzo Marzo

2018 2017 M$ %

M$ M$

Ganancia antes de impuesto 11.983.640 1.658.161 10.325.479 622,7%

Ganancia después de impuesto 4.441.207 737.721 3.703.486 502,0%

Empresa Portuaria Iquique

Análisis Razonado Marzo 2018

(Valores en miles de pesos)

Variación

Variación 
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a) Análisis de las principales variaciones del Balance  

 

En el siguiente análisis se revisan los aspectos más relevantes de la evolución de los 

componentes del balance, tanto en su aspecto corriente como no corriente. 

 

Activos Corrientes: 

 

Al 31 de marzo de 2018 los activos corrientes aumentaron en M$ 10.970.904, equivalentes 

al 144,9%, en relación a los existentes al 31 de diciembre de 2017.  

 

Esta variación corresponde principalmente al incremento del rubro “Efectivo y Efectivo 

Equivalente” de M$ 11.798.897, compuesto principalmente por depósitos a plazo generados 

por el pago de la liquidación de los seguros por los terremotos equivalente a UF 390.932. 

Por otra parte, el rubro en análisis se vio compensado, entre otras variaciones, por la baja en 

los activos por impuestos corrientes, debido al uso de los remanentes de crédito fiscal 

generados por la primera etapa del proyecto “Reposición Frente de Atraque Nº1”. 

 

Activos No Corrientes: 

 

Los activos no corrientes, al 31 de marzo de 2018, disminuyeron en M$743.049 equivalentes 

a un 0,8% en relación a los registrados al cierre del ejercicio de 2017.  

 

La variación negativa corresponde al mayor valor presentado en “Propiedades, planta y 

equipos” en M$ 400.070, generado por el aumento de la Depreciación Acumulada 

principalmente del componente “Instalaciones Fijas y Accesorios”, debido a la activación 

final del proyecto “Reposición Frente de Atraque Nº1- Primera Etapa”. 

 

También contribuyó a la baja señalada anteriormente, la disminución presentada en el canon 

mínimo garantizado en M$ 340.513, esto por el incremento de la tasa de descuento y 

disminución del tipo de cambio aplicado a la fecha de cierre de los estados financieros 

intermedios. 

 

Pasivos Corrientes 

 

Los pasivos corrientes aumentaron en M$ 6.224.784 (160%), considerando especialmente 

un incremento en la provisión por impuesto a la renta a pagar en abril de 2019. 
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También se observó un incremento, en la porción corriente del crédito de largo plazo tomado 

con banco Itaú - Corpbanca por MUS$ 12.000, destinados a financiar el pago del impuesto 

a la renta del año anterior. 

 

Pasivos No Corrientes 

 

Los pasivos no corrientes presentan una variación negativa de M$ 438.136 (1,3%), lo que se 

justifica en gran medida por la variación de los siguientes rubros: 

 

 Una disminución del rubro “Otros pasivos financieros no corrientes” ascendente a 

M$ 492.967, lo que corresponde a la porción no corriente del crédito de largo plazo 

por MUS$ 12.000, tomado a ocho años plazo.     

 

 En el rubro de “Otros pasivos no financieros no corrientes” se presentan los efectos 

de la valorización del canon mínimo garantizado el cual disminuyó en relación al año 

anterior en M$ 517.891, equivalente a un (3,0%). Es importante destacar que la 

variación por este concepto se origina por el efecto de cuantificar a valor actual el 

activo y por el devengamiento de un periodo, el cual se compensa en un 100% con 

su contrapartida en el pasivo tanto corriente como no corriente. En la valoración de 

este componente se utilizó una tasa de descuento de 4,03% a marzo 2018 (3,58% al 

31 de diciembre de 2017). 

 

Patrimonio 

 

El patrimonio de la empresa tuvo un incremento de 7,4%, correspondiente al resultado 

después de impuestos del ejercicio 2018, el cual asciende a M$ 4.441.207. 

 

b) Análisis del Estado de Resultados Integrales 

 

El análisis de los resultados integrales se centra en la comparación de los saldos acumulados 

a marzo de 2018 y marzo 2017. 

 

Al 31 de marzo de 2018 la utilidad antes de impuesto ascendió a M$ 11.983.640, lo que 

refleja un aumento en los resultados de M$ 10.325.479, lo que corresponde a 622,7% 

superior respecto a igual periodo del año anterior, atribuido principalmente a que en el primer 

trimestre del 2018, se recibió el pago de la liquidación de la recuperación de seguros por los 

terremotos del año 2014, equivalente a UF 390.932.  
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01.01.2018 al 01.01.2017 al

31.03.2018 31.03.2017

M$ M$

Canon de Arriendo ITI 714.275             29,0% 674.884             26,5%

T.U.P. (Tarifa Uso de Puerto) 1.080.916          43,9% 1.220.629          47,9%

Servicios por uso de muelles nave / carga 36.693               1,5% 22.436               0,9%

Servicios de almacenaje y acopio 138.733             5,6% 146.583             5,7%

Concesiones y usos de áreas 410.423             16,7% 390.594             15,3%

Otros servicios 82.566               3,4% 95.532               3,7%

Total ingresos ordinarios 2.463.606          100% 2.550.658          100%

Otros gastos, por naturaleza (730.922) 48,2% (513.093) 37,3%

Gastos por beneficios a los empleados (360.669) 23,8% (460.696) 33,5%

Gasto por depreciación y amortización (420.310) 27,7% (390.130) 28,3%

Materias primas y consumibles utilizados (5.236) 0,3% (12.593) 0,9%

Total gastos y costos ordinarios (1.517.137) 100% (1.376.512) 100%

Otras ganancias (pérdidas) 10.688.004 583.006

Ganancia (pérdida) de actividades operacionales 11.634.473 1.757.152

 
 

La actividad del primer trimestre marcó una tendencia a la baja influenciada por el tipo de 

cambio, el que bajó en un 8,1% en comparación al año anterior. Pese a lo anterior, los 

ingresos provenientes de los servicios en dólares se incrementaron en 3,9% y los servicios 

en UF aumentaron en un 1,4%. En resumen, el efecto global significó una caída de un 3,4% 

en los ingresos por actividades ordinarias.  

 

De los factores que influyeron positivamente destacan los ingresos por: “Concesiones y Uso 

de Áreas” con M$ 19.829 (5,1%) asociados al mayor uso de sitios y explanadas; “Uso de 

Muelle a la nave/carga” con M$ 14.257 (63,5%) debido a la reactivación de las operaciones 

del Terminal Molo Nº1 y canon de arriendo ITI con M$ 39.391 (5,8%), por la mayor 

anualidad 2017-2018.  

  

Por otra parte, el período reflejó una disminución en los ingresos provenientes de la TUP de 

M$ 139.713 (11,4%) producido por el descenso en el número de naves y el TRG asociado a 

las mismas.  

 

Asimismo, el período reveló un aumento de un 10,2% en “Costos y Gastos”. De ello se 

destaca el incremento en M$ 217.829 en los “Otros Gastos por Naturaleza” por honorarios, 

primas de seguros, contribuciones y patentes. Asimismo, en el “Gasto por depreciación y 
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amortización” de M$ 30.180 a raíz de la activación definitiva del proyecto “Reposición 

Frente de Atraque Nº1”. Por otra parte, otro ítem con una variación importante son los 

“Gastos por beneficio a los empleados” los que disminuyeron en M$ 100.027 (21,7%), 

relacionados principalmente con el término de negociación colectiva pagado a principios de 

2017.  

 

Por otra parte, los resultados obtenidos a marzo de año 2018, se vieron afectados 

considerablemente por el pago de la liquidación -por parte de Liberty Cía. de Seguros- de 

UF 390.932 de la recuperación de seguros por los terremotos de abril de 2014, los que se 

registraron en “Otras ganancias”, motivo por el cual se presenta un aumento de M$ 

10.104.998 en comparación al año anterior.  

  

 

c) Análisis del Estado de Flujos de Efectivo 

El pago de la liquidación de los seguros por los terremotos del 2014, afectó positivamente a 

todos los informes financieros del primer trimestre del año en curso. Lo que respecta al flujo 

de efectivo, se reflejó en un mayor flujo neto originado por las actividades de la operación 

respecto al año anterior de M$9.397.377. Este mayor valor, debería mantenerse durante el 

presente año.   

El flujo de las actividades de  inversión se presenta positivo, con un total de M$ 3.456.303, 

superior al registrado en el período 2017. Este flujo positivo se origina por la disminución 

de los desembolsos originados por la adquisición de propiedad, planta y equipo, y que 

corresponde básicamente a la menor inversión reflejada en lo que va del presente año. 

Durante el primer semestre del año anterior se terminó de pagar la primera etapa del proyecto 

“Reposición Frente de Atraque Nº1”. 

 

En cuanto a los flujos de las actividades de financiamiento, estos no presentan movimientos 

en ninguno de los dos periodos, 2018 y 2017. 

Con todo, aun cuando el Estado de Flujos de Efectivo se presenta razonablemente positivo, 

la empresa cuenta con una línea de sobregiro aprobada por M$1.850.000, para cubrir futuros 

flujos o necesidades de caja. 
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II. Análisis de los principales indicadores financieros 

 

 

Marzo Diciembre

2018 2017

Liquidez

Liquidez Corriente (1) 1,96                2,35            

Endeudamiento

Razón de endeudamiento (2) 0,38                0,30            

Proporción de la deuda

Deuda corriente sobre deuda total 0,24                0,11            

Deuda no corriente sobre deuda total 0,76                0,89            

Marzo Marzo

Rentabilidad 2018 2017

Rentabilidad del Patrimonio 6,9% 1,3%

Rentabilidad del Activo (1) 4,6% 0,9%

Marzo Marzo

2018 2017

EBITDA M$ M$

Ganancia antes de impuesto 11.983.640 1.658.161

Gastos por depreciación y amortización 420.310 390.130

Ingresos financieros (63.048) (8.233)

Costo financiero (1) (65.202) 141.242

Utilidad diferida activos en concesión (167.166) (167.166)

Diferencias de cambio (216.652) (24.864)

Resultados por unidades de reajuste (4.265) (9.154)

Total EBITDA 11.887.617 1.980.116

(1) Costo financiero atribuible al valor residual que la Empresa cancelará a ITI, al final de la concesión por las obras obligatorias.

(2) El pasivo fue depurado de los ingresos diferidos por cánones garantizados y obras ITI, ascendente a M$18.103.253 en marzo 

de 2018 (M$18.621.567 en diciembre de 2017).

(1) El activo fue depurado de los cánones garantizados por cobrar, ascendente a M$9.912.129 en marzo de 2018 (M$10.263.273

en diciembre 2017).

(1) El pasivo fue depurado de los ingresos diferidos por obras ITI, ascendente a M$ 668.663 para marzo de 2018 y diciembre de

2017.
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Liquidez: 

 

Al 31 de marzo de 2018 este indicador presenta una disminución de 16,6% en relación al 31 

de diciembre de 2017, asociada principalmente a la mayor provisión de impuesto a la renta 

por pagar en 2019.  

 

Endeudamiento: 

 

Los índices de endeudamiento presentan un aumento de 26,7% entre los estados financieros 

al 31 de marzo de 2018 y 31 de diciembre de 2017; lo anterior, producto del incremento en 

el patrimonio, asociado a la ganancia después de impuestos y a los pasivos no corrientes, 

principalmente a la mayor provisión de impuesto a la renta por pagar. 

  

Rentabilidad: 

 

En cuanto a la Rentabilidad, presenta un considerable aumento producto de que, en lo que 

va del 2018, se recibió el pago de UF 390.932 por la recuperación de la suma no disputada 

de seguros por los terremotos del 2014, lo que generó un resultado después de impuesto 

mucho más alto que el logrado en mismo período de 2017.   

 

El resultado del EBITDA, del período 2018, es otra presentación de lo analizado 

anteriormente, el que es superior en un 500,4% al alcanzado en el mismo periodo año 

anterior.  

 

 

III. Análisis Operacional 

 

Durante el trimestre, se observa una baja en el movimiento operacional, los descensos más 

relevantes son: el tonelaje total transferido el cual bajó de 562.883 a 502.092 (10,8%), el 

TRG el que bajó de 5.219.850 a 5.086.194 (2,6%) y el número de naves atendidas las que 

pasaron de 114 a 96 (15,8%). De los indicadores de eficiencia, el movimiento de 

contenedores por hora efectiva disminuyó de 39 a 37 Un/Hr. y el tiempo de ocupación 

efectivo de frentes de atraque disminuyó de 25,19% a 22,47%. Finalmente, destaca el 

incremento de un 6,9% en la carga en tránsito a Bolivia y un aumento de un 15,8% en la 

Carga Vehículos.  

 

Al analizar en tipos de carga, la transferencia de Vehículos es la que ha aumentado 

mayoritariamente alcanzando un 15,8% más. Por otra parte, en lo que respecta a las 

importaciones y exportaciones, estas disminuyeron en un 5,2% y 32% respectivamente, 
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mientras que la carga contenedorizada siguió la misma tendencia a la baja experimentando 

una disminución de un 5,7%. Por último, el tránsito total de carga aumentó en 15,5% con 

respecto al mismo período del año anterior. 

 

 

Lo anterior se presenta en el siguiente cuadro: 

 

ACUMULADO MARZO MARZO Variación

2017 2016

Tonelaje Transferido 502.092 562.883 -10,8%

T.R.G. 5.086.194 5.219.850 -2,6%

Naves atendidas 96 114 -15,8%

Carga Vehículos 48.280 41.684 15,8%

Importaciones 273.091 288.186 -5,2%

Exportaciones 106.441 156.630 -32,0%

Tránsito Bolivia 69.278 64.804 6,9%

Carga contenedorizada 406.052 430.550 -5,7%

Carga Fraccionada 45.744 56.513 -19,1%

Carga Granel 2.015 34.136 -94,1%

Transito total 77.781 67.331 15,5%  
 

Análisis de la competencia: 

 

En cuanto a la competencia, podemos indicar que los principales competidores del Puerto 

de Iquique, en lo que respecta a competencia interportuaria, son los puertos de Arica, 

Antofagasta y Angamos, por su cercanía geográfica y tipos de carga transferida. 

 

También es importante tener presente que, producto del proceso de concesión que comenzó 

en el año 2000, la Empresa Portuaria Iquique ha realizado un trabajo en conjunto con la 

concesionaria ITI, la que presenta características de socios estratégicos, ya que comparten el 

objetivo de incrementar la carga total transferida por el puerto, potenciando en forma 

conjunta a Iquique como centro de transferencia de carga y, de esta forma, enfrentando en 

conjunto la competencia externa.  

 

 


